BAUEN UND PLANEN WEB-SEMINAR

Praxisseminar Immobilienakquise

In diesem Seminar erhalten Sie einen systematischen Uberblick iiber Méglichkeiten
der aktiven und passiven Auftragsakquise und prifen, ob diese flr Ihr eigenes Ge-
schaftsmodell nutzbar sind. Die meisten Erfolgsmodelle sind moglicherweise bereits
bekannt. Dennoch kann es hilfreich sein, einen Gesamtuberblick zu erhalten, sich aus-
zutauschen und letzlich auch zu prifen, wie viel Aufwand die einzelnen Akquisemaf3-
nahmen bedeuten und welche Erfolgsmalfie dahinter stehen.

Damit beschaftigt sich der zweite Teil des Seminars: Da es in der Regel nicht mog-
lich und nicht zielfGhrend ist, alle Mafinahmen gleichzeitig umzusetzen, hilft es, sich
auf einzelne MalRnahmen zu konzentrieren und bewusst abzuwégen, was im Einzelfall
sinnvoll ist. Das Seminar bietet Raum flir entsprechende Diskussionen und Erfahrungs-
austausch.

INHALTE IHR DOZENT

e Grundsatzliches und Einordnung ins Prof. Dr. Marco Wolfle ist Professor flr Finanz-
Marketing und Immobilienwirtschaft, Wissenschaftlicher

e Auftragsakquise Leiter des CRES - Center for Real Estate Stu-

) ) dies und der VWA Business School
e Aktiv, Passiv

e Bewertungsraster fur die Umsetzung der
Strategie

e Erfahrungsaustausch und neue
Entwicklungen

e Social Media einsetzen

e Cross-Media-Strategie
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